DIPLOMADO EN

JEED,
D U X Inteligencia de Mercados y

Administracion Estratégica de Ventas
MODULOS
Objetivos I. INTELIGENCIA DE MERCADOS E INNOVACION

O Investigacion de mercados. Técnicas.

Q Estimacion del potencial actual y prondstico del potencial y riesgo
futuro del mercado.

Identificar informaciéon relevante sobre mercados nacionales e
internacionales para poder dar respuestas a sus demandas de manera

oportuna.
szinir y ejecutar estrategias integrales de marketing para lograr ventajas 0 Métodos y herramientas para la seleccion de mercados
competitivas sostenibles en sus mercados meta. internacionales.
Definir y ejecutar estrategias para la administraciéon de la fuerza de Q Sistema de Informacion de Mercados. Equilibrio en Mercados
ventas. Mudltiples.
Q Conducta del consumidor. Estructura de la Competencia.

Frecuencia (dias a desarrollarse) O La Innovacion en los patrones internacionales de comercio.

Lunes a Jueves 6:00 p.m. a 9:00 p.m. II. ADMINISTRACION ESTRATEGICA DE VENTAS

Q Nuevo enfoque estratégico de la gerencia de ventas.

O Formulacion, implementacion, control y evaluacion de un Plan de

Ventas.

Prondstico de potencial de ventas, costos y utilidades.

Venta Consultiva y Negociacion.

Publicidad para la venta en Internet. Networking.

Coaching para formar equipos de venta de alto desempefio.

Fuerza de Ventas. Disefio, remuneracion, motivacién, seguimiento y

medicion.

= Estudiante o egresado USAP (al contado): 25% 0 Venta de servicios internacionales. Promocion comercial y ferias

internacionales.

= Corporativo al contado: 20% I1l. MERCADOTECNIA INTERNACIONAL Y COMPETITIVIDAD

Q Decision de la empresa de entrar a los negocios internacionales.

Q Seleccion de mercados internacionales: Evaluacion de riesgos. El
plan de marketing internacional.

Q Logistica internacional. Logistica aduanera. Logistica inversa y
medio ambiente. Hubs o plataformas logisticas.

Q La gestion de stocks e inventarios en redes internacionales.

Fecha de Inicio / Duracién / Modalidad

15 de enero 2018 / 3 meses / Presencial

Descuentos

OO0OD0OD0OD

» Pago al contado: 15%

» Estudiante o egresado USAP (pago en cuotas): 20%

T+ (504) 2561-8727

Ext. 301 y 305 reiner.germer@dux.usap.edu
Sede: Campus USAP

UNIVERSIDAD DE SAN PEDRO SULA

www.usap.edu
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